
  
  
  

 از

  
3  

  

  

رخواسـت   

ت وجه به 
گـردد. در  
، مسـتقيماَ   

يمانكـاري  
ي دربافت 
ـده باشـد،       

ش مسـتقر   

 بـه علـت   
ي بارگيري 
ري بيشـتر  
ر صـورت    

 صفحه
  
1  

كن است كـه در

ور براي پرداخت
گ ش تبـديل مـي      
نها بالاتر نـرود،

حواله فروش پي
عه نموده و براي
لـه تبـديل نشـد

سط واحد فـروش

ر مورد بار فله
اقعيدن حجم و

ت واقعي بارگير
شـود كـه در ـي  
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ين مرحله ممك
  گردد. 

فاكتو د، اين پيش
ـه حوالـه فـروش
 سقف اعتبار آن

 پس از صدور ح
به شركت مراجع
فـاكتور بـه حوا

ز بارگيري توس
  نمايد. ي

شود، خصوصاَ د
س از بدست آمد
شود كه از ظرفيت
كت طلبكـار مـ

 ت نمايد.

قرائتي، كوچه شهيد 

16631334س:
web site 

كند. در ا رائه مي
گ فاكتور آغاز مي

شود ن صادر مي
فـاكتور بـ  پيش

غ درخواست از

 خواهد داشت،
تواند ب  است مي

ف زمانيكـه پـيش   

 حمل يك مجو
ارخانه صادر مي

ش قعي انجام مي
دار است كه پس

ش اي گرفته مي ه
 مبلغي را از شر

ز شركت دريافت

  آريانا

صدوق شمالي ن شيخ

فكسو  031166
: www.e-ir.c

  

 را به شركت ار
ف ت مرحله پيش

روش و ميلغ آن
ت وجه بنمايد،
چه مجموع مبلغ

لا از شركت را
ت معرفي شده ا
باشد ولي تـا ز

 براي پيمانكار
يري بار را از كا

س بارگيري واق
 خاصي برخورد
فاكتور به اندازه
ر غالباَ مشتري
د وجه را نقداَ ا

ورزي آ داده

س : اصفهان، خيابان

643503تلفن : 
com 

  روش

رخواست خود
 قبول درخواست

با ذكر شرايط فر
 اقدام به پرداخت

نچري دارند، چنا

حق دريافت كالا
مشتري به شركت

تواند ر كسي مي
  آيد. ب نمي

خانه در كارخانه
مجوز بارگي اس

 كارخانه بر اسا
سئله از اهميت
ف يشه ميزان پيش
 و صدور فاكتو

تواند شد و يا مي

گروه د

 آدرس

 

يريت فر

 گردد:  زير مي

شتري ليست در
خير، در صورت

فاكتور ب ك پيش
زمان كه مشتري
كان خريد اعتبار

  گردد. ر مي

فروش مشتري ح
واستي توسط م
ت كننده كالا هر

شركت به حساب

ر حمل به كارخ
 پيمانكار بر اسا

ز خروج كالا از
ها اين مس ي تانكر

حله فروش همي
 ظرفيت واقعي

خواهد ش منظور

  ت شركت

 زنگري

 تاريخ
  

01/10/1386

ستم مدي

ش شامل موارد
 است

ر اين مرحله مش
 قرار بگيرد يا خ

 اكتور

ر اين مرحله يك
شود، هر ز مي  ه

شترياني كه امك
 تبديل به فاكتور

  فروش 

 اساس حواله فر
مل كالاي درخو
مايد. درخواست
 كننده مشتري ش

 ل كالا

مراجعه پيمانكار
شود.  صادر مي

 ر

ور نهايي پس از
 حجم بارگيري
ر گردد. در مرح
از بدست آمدن
د به حساب او

محصولات

 

باز
شماره

 
15  

 

 

سيس 

پروسه فروش
 درخوا

د
مورد قبول

 فا پيش
د
مشتري داده
خصوص مش

فاكتور پيش
 حواله

بر     
كه براي حم
كالا اقدام نم

خواست در
 تحويل

با م    
در كارخانه

 فاكتور
فاكتو  

متغيير بودن
فاكتور صاد
باشد، پس ا
خريد مجدد

  
  



  
  
  

 از

  
3  

  

ب شـركت      
ـر اسـاس   

  نمايد.

 شد.

فاكتور  يش

د قابليـت  

هـاي   يـف 
ن صـدور    

 امتيـاز در   

ـزء بـدهي     

 صفحه
  
2  

شـتريان منتخـب
 اين مشتريان بـ
كت بار خارج نم

شخص خواهد ش

گيرد، چنانچه پي

 ـ   دـبه قيمـت باي

فاكتور و تخفي ش
ردد تـا در زمـا

شتريان شـركت

شـده باشـد، جـز
   چك باشد.
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 در حقيقـت مش
ند، سقف اعتبار

شركتبار خود از 

 داخت نمايند.

براي مشتري مش

گ خود در نظر مي
 ر گردد.

ستم براي محاسـ

 قيمت زمان پيش
وطه ذخيره گررب

تم بايد براي مش

ي كه وصول نش
سيستم مديريت

قرائتي، كوچه شهيد 

16631334س:
web site 

شـوند و ه مـي
كنند لا را پيدا مي

اند تا سقف اعتب

بايد پول نقد پرد

حوه تحويل بار ب

ي محصولات خ
سبه قيمت منظور

كند، سيس ت مي

گيري و جدول
ر اساس زمان مر

چك) آنها، سيست

 و چك تا زماني
 مجهز به يك س

  آريانا

صدوق شمالي ن شيخ

فكسو  031166
: www.e-ir.c

  

شركت شـناخته
روج اعتباري كالا

توا ي اعتباري مي

زاء خريد خود با

خانه زمان و نح

اي را براي ي ويژه
ها بايد در محاسب

ولات تعيين قيمت

يزان واقعي بارگ
ت و تخفيف بر

عتبار و بدهي(چ

شود ميك انجام
ر مشتريان بايد

ورزي آ داده

س : اصفهان، خيابان

643503تلفن : 
com 

  تند از:

  د:

عوامل فروش ش
ربوطه اجازه خر

شود. مشتري مي

 است، كه در از

رنامه توليد كارخ

هاي تخفيفكت
ه د، اين تخفيف

لي براي محصو
 ته باشد.

ايد بر اساس مي
ليه جداول قيمت

ركت و ميزان اع

يان توسط چك
نترل سقف اعتبا

گروه د

 آدرس

 

عبارت فروشث

شوند ه تقسيم مي

تريان، به عنوان
هاي مر ضماتنامه

ركت مشخص م

شتريان شركت

ودي انبارها و بر

ي متفاوت شرك
صادر شده باشد

 

به صورت متوال
عين شده را داشت

  ف

 فاكتور نهائي با
 بنابراين بايد كل

  د.

 مشتريان با شر

 ك

سياري از مشتر
 سيستم براي كن

  ت شركت

 زنگري

 تاريخ
  

01/10/1386

 مربوط به بحث
 مشتريان

دسته 2ركت به 
 عتباري

ين دسته از مشتر
شند كه با ارائه ض
نامه آنها نزد شر

 قدي

حالت عمومي مش
 تحويل كالا

سقف موجوس 
 ف ها

هاي زماني ر بازه
ي در اين زمان ص
 جداول قيمت
 مديره شركت ب
جدول قيمت تع

و قيمت و تخفيف
ائي كه محاسبه

گيرد، ورت مي
ت محاسبه گردد

  مشتريان

س نحوه تعامل
   

م مديريت چك
ا كه پرداخت بس

آيد، حساب مي

محصولات

 

باز
شماره

 
15  

 

ساير موارد
 انواع م

مشتريان شر
 اع

اي
باشن مي

ضمانتن
 نق

ح
 نحوه ت

بر اساس
 تخفيف

د
مشتري

 تعيين
هيئت

استفاده از ج
 آرشيو

از آنجا
آن دوره صو
فاكتور قيمت

 امتياز
بر اساس

نظر بگيرد.
 سيستم

از آنجا
مشتري به ح

  
  



  
  
  

 از

  
3  

  

هـاي   كتور 
 اطلاعـات  

ين قسمت 
ش پيشـنهاد  

 صفحه
  
3  

فـاك پـيش ميـزان  
ت دريافت كليه ا

 براي پوشش اي
 به واحد فروش
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عتباري كنترل م
ستم بايد قابليت

باشد، يرخانه م
ك برنامه توليد

.  

قرائتي، كوچه شهيد 

16631334س:
web site 

وسط مشتريان اع
ر اين اساس سيس

ماهيانه براي كار
سازي كند و يك

رسد ه نهائي مي

  آريانا

صدوق شمالي ن شيخ

فكسو  031166
: www.e-ir.c

  

برداشت كالا تو
يريت گردد، بر

مه توليد برنامه م
مليات را شبيه س
م شده به برنامه

ورزي آ داده

س : اصفهان، خيابان

643503تلفن : 
com 

مديريت ميزان ب
ستم كنترل و مد

 شد. 

وش تعيين برنام
واحد فروش، عم
يير پيشنهاد انجا

گروه د

 آدرس

 

 ارات

 به مشتريان و م
 بايد توسط سيس
شتريان داشته با

هاي واحد فرو ت
به روند فعلي و
ا مديريت و تغي

  ت شركت

 زنگري

 تاريخ
  

01/10/1386

م مديريت اعتبا
عتبارات مربوط
 شده براي آنها ب
ط به اعتبارات مش

 ريزي توليد

كي از مسئوليت
م بايد با توجه ب
 واحد فروش با

محصولات

 

باز
شماره
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 سيستم

اع
صادر
مربوط

 ر برنامه
يك
سيستم
نمايد،

 


